
Omlegging av forretningsmodellen kan være komplisert, særlig ved 
overgang fra tradisjonelle modeller til én som leverer regelmessige 
inntektsstrømmer. Dette er grunnen til at Tech Data har opprettet 
Mentori-programmet. 

Sammen med eksterne eksperter på omlegging av bedrifter, leverer 
Tech Data gjennom programmet, høyeffektiv bedriftsveiledning. Mange 
partnere har allerede skaffet seg forutsigbar og lønnsom vekst på 
denne måten. En partner tredoblet prosentandelen for regelmessig 
inntektsstrøm i forretningen på bare seks måneder.

Mentori-programmet

Vi ble med i Mentori-programmet i juli, og innen januar hadde vi 
tredoblet prosentandelen for regelmessig inntektsstrøm ved å 
implementere det vi lærte i Mentori-programmet.

Freestyle IT



Prisvinnende opplæring

Programmet ble nylig tildelt CRNs salgs- og markedsføringspris 
for 2018 for det beste initiativet innen partneropplæring. 
Mentoriprogrammet  ble fremhevet som utrolig verdifullt for 
enhver partner som søker eksperthjelp og råd for den neste 
vekstfasen. 

Få fart på omlegging av virksomheten din ved å bli med i  
Mentori-programmet i dag. 

Fiona.Challis@techdata.com 
tdhpe.techdata.eu/en/Toolkit/Mentori-Program

Hva syns partnere?

Ta kontakt

Mentori-programmet har grunnleggende endret 
virksomheten vår på måter vi aldri hadde kunnet tenke 
oss. Mange av initiativene har hjulpet oss å definere nye 
servicepakker og produksjonsstrategier.

Vin Jauhal, administrerende direktør, 
Wem Technology

Med Mentori-programmet 
styrker Tech Data rollen sin 
som en tradisjonell distributør! 
Mentori er en fantastisk 
nyskapning.

Peter Jan, 
Meerschaps

På toppen av dette, gir programmet partnere tilgang til et kollegialt nettverk og 
fellesskap som ingen andre.

Mentori-
programmet tar 
opp spesifikke 
utfordringer i 
virksomheten, 
slik som:

•	 Formulering av en treårsstrategi for omlegging 

•	 Oppbygning av rammeverk og forretningsmodeller for SaaS 

•	 Oppbygning av tilbud direkte fra nettskyen til markedet 

•	 Endring fra tradisjonell til digital markedsføring 

•	 Overgang til salg av annuitetsbasert omsetning


